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Por Daniel Higueras
Director General 
Smartsolar, Bogotá D.C. – Colombia.

 para Pymes que piensan en grande

Los proyectos solares que desarrolla Smartsolar son 
trabajos donde la energía eléctrica generada, se 
complementa con la electricidad que viene desde la red 
eléctrica, de esta manera nuestros clientes siempre 
tienen energía de una u otra fuente o en complemento, 
es decir, son sistemas sin batería: cuando hay mayor 
producción, esta se inyecta a la red como excedente y 
la paga el operador de red, y si se necesita más energía, 
se saca de la red eléctrica de forma automática.

Esto brinda el primer gran beneficio: ahorro hasta del 100% del consumo de 
energía. Se logra autogenerarse en muchos casos hasta el 100% de consumo del 
promedio mensual de energía, disminuyendo de gran manera el cobro de la 
factura mensual.

Segundo beneficio:   aislamiento del calor del techo. Cuando el sistema se 
instala en los techos del cliente, se logra un efecto aislante donde el calor que 
suele entrar por el techo en exposición al sol, es detenido por los módulos que 
lo absorben.

Tercer beneficio:   ayuda al medioambiente. Muy importante en la actualidad 
cuando los efectos del calentamiento global los vemos en las noticias de todos 
los días, así contribuimos a favor del medioambiente disminuyendo la 
emisiones de CO2 por esta autogeneración a través del sol.

Cuarto beneficio:   los beneficios tributarios que el gobierno está otorgando, 
como son: IVA cero en la compra de los módulos e inversores, depreciación del 
active en 5 años y una deducción del renta del 50% del valor del proyecto. De 
todas maneras deben saber que el objetivo es que la factura de electricidad 
genere el ahorro para el pago del proyecto, por lo tanto con o sin incentivos, es 
mas rentable generar gratis la energía eléctrica a través del sol. 

Quinto beneficio:  vida larga y útil del sistema. Cuando el proyecto se desarrolla 
con equipos de calidad, con un diseño y montaje profesional, permite que estos 
tengan una vida larga y útil: más de 80 años.

Entornos saludables



Smartsolar a la fecha lleva más de 70 proyectos en Colombia, repartidos en 
14 departamentos del país. Dentro de los rubros de clientes tenemos: sector 
avícola, porcícola, lecherías, fincas ganaderas, molinos de arroz, industrias de 
panela, caficultores, supermercados, restaurantes, industrias textiles, 
madereras, farmacéuticas, estaciones de servicio, panaderías, centros 
médicos, colegios y universidades. En resumen, basta con tener una factura 
de electricidad y área de techo o suelo para ser candidatos a un proyecto 
solar, solo necesitamos copia de la factura de electricidad para una 
cotización.

La clave es que quién la desarrolle, tenga una gran experiencia y reputación 
para obtener un resultado exitoso y que les otorgue un acompañamiento 
completo desde el diseño, pasando por el montaje, registros y los trámites de 
incentivos.

En resumen, estos proyectos son sostenibles financieramente dado que 
tienen retornos sobre el 25% y financiados se pagan, en general, en periodos 
menores a 5 años. Los invito a que puedan disfrutar de una energía limpia, 
gratis y sostenible a largo plazo a través de un sistema solar fotovoltaico.





Por Pablo Martínez
Director Soluciones para Negocios
Visa, Región Andina 

En Visa creemos que las pymes en Colombia y Latinoamérica son el motor de la 
economía:  juegan un rol importante en la actividad productiva, no solo por la 
cantidad de productos y servicios que venden, sino por los que consumen y el 
número de empleos que generan en cada país.  Sin embargo, y en comparación 
con grandes compañías, las pymes suelen verse afectadas en términos de 
productividad y estabilidad, ya que suelen utilizar procesos manuales, requieren 
mayor organización y planificación y en general, bajos niveles de digitalización. 
Esto, además, no fue algo ajeno durante la pandemia. 

Dentro del ecosistema de pagos digitales, tenemos una alta responsabilidad de 
ayudarlos para que desarrollen habilidades que les permitan potenciar sus 
proyectos y desarrollar soluciones innovadoras que contribuyan a suplir sus 
necesidades en términos financieros y así, favorecer su crecimiento y 
productividad. 

Desde Visa sabemos que la única forma de ofrecer las mejores soluciones, es 
escuchando de manera permanente a las pymes, ejercicio que hacemos de 
manera recurrente para entender los hábitos de pago y compra, el tipo de servicio 
financiero que necesitan (de acuerdo a la demanda del consumidor), conocer 
cómo manejan los gastos, de qué manera involucran la tecnología en su día a día 
y cómo administran sus procesos de compra. 

Un ejemplo de ello es el Estudio de Referencia del Segmento Pyme en 
Latinoamérica desarrollado por Visa en el 2018, que reveló que mientras los 
dueños y gerentes de las pymes en su gran mayoría están bancarizados (98%), su 
uso de medios de pago electrónicos se puede considerar bajo. Los resultados 
indicaban que el 68% de las pymes encuestadas tienen una cuenta corriente 
empresarial, pero solo el 29% tienen una tarjeta de crédito empresarial. 
Adicionalmente, cualquier tipo de tarjeta (crédito o débito, personal o empresarial) 
representaba solo el 8% del gasto mensual del universo completo de pymes. 

y los medios de 
Las pymes colombianas 

pago digitales: 
Aprendizajes, lecciones y oportunidades



Asimismo, se identificó que más del 85% de las pymes utilizaban el efectivo 
para realizar sus pagos, lo cual representaba el 44% del gasto total mensual de 
todas las pymes encuestadas. Más de la mitad de las pymes utilizaban 
transferencias bancarias y cheques empresariales, lo cual demuestra la 
costumbre de utilizar servicios financieros tradicionales y resistencia a medios 
más modernos. Su uso de billeteras electrónicas y pagos sin contacto era casi 
inexistente.

Desde 2020, las actividades de las pymes han sido fuertemente impactadas por 
la pandemia COVID-19 y estas necesitan ayuda financiera. La mayoría de ellas 
quisiera recibir más apoyo de sus bancos, tanto para disponer de mejores 
soluciones digitales de pago y recaudo, como unas condiciones crediticias 
más flexibles.

Por ello, a raíz de la pandemia de COVID-19 y la crisis económica Visa se 
propuso habilitar digitalmente a micro y pequeñas empresas en Colombia, 
para lo cual lanzamos el sitio web de Visa para Pequeñas y Medianas Empresas, 
a fin de ayudar a los comercios y emprendedores a construir relaciones más 
sólidas con sus clientes y expandir sus negocios, apoyándolos en la 
recuperación.

¿Cuál es el rol de Visa allí? Todo. Hoy más que nunca, estamos enfocados en 
este concepto, creando junto a nuestros aliados, herramientas sencillas y 
efectivas para que los dueños de pequeñas y medianas empresas puedan 
usarlas ayudando a hacer una verdadera diferencia. En Visa, y como motor del 
comercio mundial, eso es parte de nuestra misión: impulsar a las personas, 
comercios y economías a prosperar y crecer.



¡Tenga el poder de potenciar 

Hasta  

50%dto. 
en servicios de One ID, Docusign 
y Workspace.

en pauta radial con el código: 
VISA15 en mimegafono.com 

Hasta  

15% dto. 

nuestras ofertas!
su empresa con 

Pagando con su Tarjeta Bancoomeva Visa Empresarial, 
reciba descuentos exclusivos en nuestros aliados:



en marketing digital con el código 
VISAMKT20 o asesoría jurídica con el 
código: VISAJURIDICO20

20% dto. 

en paquetes de citas médicas
para medicina general.

15% dto. 

50% dto. 
en el primer mes para publicar su 
nmueble con el código: VISACCINMO

30% dto. 
en membresía Premium Individual 
Anual y 2x1 en pack de cursos.  

Atención gratuita 
en asistencia informática y seguridad 
digital hasta abril de 2022.

*Aplican términos y condiciones, válido hasta el 31 de diciembre de 2021. Consulte más en 
vi.sa/beneficiosempresarial

Más información AQUÍ

https://www.visa.com.co/dirija-su-negocio/pequenas-medianas-empresas/promociones-empresarial.html


 31 de diciembre  del 2021  
o hasta el agotamiento del cupo.

En el

ALIVIOS
fortalecemos nuestra cooperación
y extendemos nuestros

2021

Créditos
Pyme

Destinado para asociados 
con PYMES Y PYMES 
asociadas para normalizar su 
dinámica productiva.

¡Estar en Coomeva es nuestro mejor respaldo!

#AliviosCoomeva
#CooperandoSomoMásFuertes

Plazo hasta

60 meses

Hasta

4
de periodo de

gracia**

meses 

*Aplican condiciones de otorgamiento de acuerdo a la política vigente en Bancoomeva. Cupo global de la línea de crédito $5.000 millones.  
**El periodo de gracia a capital está incluido en los 60 meses de plazo. Vigencia: 31 de diciembre del 2021.

Para más información
comunícate con tu gerente de cuenta.

*

Vigencia hasta el 



DESCUBRA EL PODER DE CRECER JUNTOS EN BANCOOMEVA.COM.CO

Gratis cuota de manejo en la Tarjeta Débito. 

Retiros ilimitados y gratuitos en Servibanca 
y Puntos Red VIA.

Transferencias ilimitadas y gratuitas a 
cuentas Bancoomeva y otros bancos por 
nuestros canales electrónicos.

Además reciben:

*Consulte términos y condiciones en bancoomeva.com.co

Cuente con el mejor aliado
para sunómina:

Cuente con la:
Cuenta

Sin cobros / Sin comisiones / Sin complicaciones

Los de sus colaboradores:

Disponibilidad inmediata de los recursos.

Agilidad y seguridad en consultas y transferencias.

Acceso al portafolio de productos y servicios del banco con beneficios 
especiales.

Sus beneficios:

Comodidad para efectuar sus pagos de nómina, sin girar cheques o generar 
desplazamientos a una oficina.

Ahorro de dinero por la disminución en costos de las operaciones de pago.

Seguridad en sus operaciones.



Inscríbase AQUÍ

https://fundacion.coomeva.com.co/fundacion/publicaciones/170227/formulario-de-inscripcion-a-eventos/



